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di Gabriele Corsi

ornano ad essere reggiani

gli erbazzoni di Righi. Il co-
losso alimentare olandese Royal
Vessanen (quotata in Borsa a
Amsterdam) ha completato la
vendita della Righi (alimenti sur-
gelati ) di Reggio Emilia. Esce
dall'Ttalia e si concentra sul mi-
glioramento della sua posizione
nel mercato del Benelux.

Righi ¢ stata venduta ai mana-
ger italiani che erano rimasti do-
po che il fondatore Leonardo Ri-
ghi aveva venduto (nel gennaio
2005) l'azienda al gruppo olan-
dese, supportati da una societa
di investimento. La cifra della
vendita non € stata comunicata.

Royal Wessanen aveva annun-
ciato in ottobre che intendeva
cedere le sue operazioni di ali-
menti surgelati, Karl Kemper in
Germania e Righi in Italia. Righi
si € specializzata nella produzio-
ne di prodotti surgelati, con par-
ticolare attenzione alla cucina di
tradizione di Emilia (erbazzone e
altri prodotti), e ha generato un
fatturato di circa 7 milioni di eu-
ro nel 2008 fino ai 10 milioni
dell’ultimo anno.

I prodotti italiani non hanno
portato le sinergie con le attivita
di snack surgelati nel Benelux
auspicate al momento dell'ac-
quisizione.

I manager hanno quindi pensa-
to che potesse essere I’'occasio-
ne per acquisire il controllo del-

Addio Olanda, I'erbazzone
Righi ora ritorna a Reggio

Leonardo Righi,

' fondatore

. del’lomonima ditta
di sirgelati tra cui
il famoso
erbazzone

la societa. Guidati da Marco Bar-
bieri (che presiedera, secondo il
quotidiano economico il Sole 24
Ore, il cda della societa) e da An-
drea Melioli (nuovo direttore ge-
nerale dopo le esperienze in Ba-
rilla, Fiorucci e Greci), il team ha
studiato un’operazione di mana-
gement byu-out con il supporto
della societa di consulenza stra-
tegica e finanziaria Global Strate-

Per Leonardo Righi, originario
di Poviglio, indirettamente una
grande rivincita. Nata da un la-
boratorio artigianale quasi 20
anni fa fondato proprio da Leo-
nardo Righi, I’aziende si ¢ poi
sviluppata nel tempo nel settore

dei prodotti da forno surgelati
venduti nelle catene della gran-
de distribuzione in tutta Italia.
L'operazione di ‘ritorno a casa’
¢ stata chiusa sul finire del 2009.
Il fatto che non fossero necessa-
ri nuovi soci operativi data la ric-
chezza di risorse interne, ci ha
permesso di orientare la ricerca
del capitale di sviluppo presso
canali finanziari tradizionali e
abbiamo trovato nelle banche lo-
cali gli interlocutori ideali» ha di-
chiarato al Sole 24 Ore Antonella
Negri Clementi, presidente di
Global Strategy che nell’opera-
zione € stata affiancata da consu-
lenti fiscali di Bocg dallo studio
legale Ediardo Ricci & Associati.
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